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I.-OBLIGACIONES Y CONTRATOS MERCANTILES. 

 

LECCIÓN 1- TEORÍA GENERAL DE LAS OBLIGACIONES Y CONTRATOS 
MERCANTILES. 

I.- Introducción. 

II.- Las obligaciones Mercantiles: 

A).- Antecedentes y Derecho comparado. 

B).- Las disposiciones del Código de comercio español.  

1) Especialidades y supuestas especialidades en el régimen 

general de las obligaciones mercantiles.  

2) Ausencia de determinadas especialidades. 

III.- Los contratos mercantiles. 

A).- Caracterización y criterios de clasificación. 

B).- Disposiciones generales sobre los contratos mercantiles. 

1.- Perfección. 

1.1.- La contratación entre ausentes. 

2.- Forma y prueba. 

3.- Interpretación. 

4.- Circulación: la cesión del contrato. 
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LECCIÓN 2.- TEORÍA GENERAL DE LAS OBLIGACIONES Y 
CONTRATOS MERCANTILES II. 

 

IV.- Directrices actuales de las especialidades originadas por el tráfico empresarial. 

A).- Consideraciones Generales. 

B).- La contratación en masa: Las condiciones generales de la contratación. 

1.- Concepto y naturaleza jurídica. 

2.- Función económica. 

3.- Clases. 

4.- Interpretación. 

5.- Modalidades del control. 

6.- Régimen en Derecho español.  

C).- La atipicidad contractual. 

1.- La especialización de la actividad empresarial y la aparición de 
nuevos tipos contractuales y las combinaciones de los tipos existentes.  

2.- Tratamiento de la atipicidad.  

V.- Derecho de la economía y contratación mercantil. 

A).- Consideraciones Generales. 

B).- La  incidencia de la  intervención estatal sobre  la libertad contractual.  

1.- Contratos forzosos.  

2.- Contratos dictados o reglamentados. 

C). -  La  intervención  administrativa  en  el  comercio internacional y su 
incidencia en las relaciones contractuales. 
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LECCIÓN 3.- CONTRATO DE COMPRAVENTA Y AFINES I. 

 

I.- Introducción. 

A).- Importancia y significación económica.  

B).- Fuentes Normativas: 

1.- Régimen interno e internacional. 

2.- La mercantilidad del contrato. 

II.- El concepto de compraventa mercantil en el Código de comercio: 

A).- Definición legal. 

B).- El objeto de la compraventa. 

III.- Régimen del contrato en el supuesto de cumplimiento normal: 

A).- Obligaciones del vendedor. 

B).- Obligaciones del comprador. 

IV.- Régimen jurídico de la patología de la compraventa mercantil: 

A).- Introducción. 

B).- El riesgo de  incumplimiento  y sus soluciones  en el tráfico mercantil. 

a) Supuestos de incumplimiento. 

b) Problemas del "deje de cuenta" 

c) Los sustitutivos del cumplimiento. 

d) Venta de sustitución y compra de reemplazo. 

C).- El saneamiento: 

a) Concepto y significado. 

b) Delimitación de otras situaciones patológicas de la compraventa. 

c) Contenido o derechos del comprador en el saneamiento mercantil. 

d) El ejercicio de las acciones de saneamiento por el comprador. 

V.- La cláusula de garantía: 

A).- Motivos de su aparición en el tráfico. 

B).- Estructura negocial de la cláusula de garantía 

C).- Naturaleza y efectos de la cláusula de garantía. 

VI.- La transmisión del riesgo de la cosa. 
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LECCIÓN 4.- COMPRAVENTAS ESPECIALES Y OTROS CONTRATOS DE 
DISTRIBUCIÓN. 

I.- Introducción. 

II.- Compraventas mercantiles especiales: 

  A) Especialidades por la prestación del consentimiento sobre la cosa vendida: 

a) Compraventa de mercancías a la vista. 

b) Compraventa salvo aprobación del comprador. 

c) Compraventa salvo confirmación del vendedor. 

d) Compraventa a ensayo o prueba. 

 e) Venta sobre muestras y de calidad conocida en el comercio.  

B).-  Compraventas mercantiles  especiales  por el  lugar de celebración. 

III.- Ventas especiales por la entrega de la cosa. 

A).- Venta de plaza a plaza. 

 B).- Los Incoterms. 

a) Los incoterms referidos a ventas terrestres. 

b) Los incoterms relativos a ventas marítimas. 

c) Naturaleza y contenido de los incoterms. 

IV.- Ventas especiales por las modalidades del pago del precio. 

V.-  Ventas especiales para uso o consumo del comprador. 

A).- Ventas en almacén o tienda abierta al público. 

  B).-  Venta a plazos de  bienes muebles corporales: 

  a) Significado histórico. 

  b) Contratos sometidos a la ley 

c) Perfección de la venta a plazos y carácter imperativo de la ley. 

d) Contenido del contrato. 

e) Las garantias del vendedor y financiador. 

  f) Publicidad de las garantías del vendedor frente a terceros.  

VI. Otros contratos de distribución de mercancías: 

A) Introducción. 

B) El contrato de suministro. 

C) El contrato de concesión corporal comercial. 

D) El contrato estimatorio. 
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LECCIÓN 5.- CONTRATOS DE GESTIÓN EMPRESARIAL 

 

I.- Consideraciones generales. 

II.- Contrato de comisión: 

A).- Introducción. 

1.-Concepto, caracteres y distinción de figuras afines. 

2.- Evolución histórica y función económica. 

3.- La mercantilidad del contrato. 

B).-  Elementos del contrato: En particular  la formación del consentimiento. 

C).- Contenido del contrato: 

1.-Derechos y obligaciones del comitente. 

2.-Derechos y obligaciones del comisionista. 

3.-La responsabilidad del comisionista. 

4.-Privilegio del comisionista.     

D).- Supuestos especiales de comisión. 

1.- Comisión de compra o venta. La autoentrada del comisionista. 

2.- Comisión de garantía. 

3.- La comisión bursátil (remisión) 

4.- La comisión de transporte (remisión).  

E).- Extinción del contrato. 

III.- El contrato de mediación. 

A).- Concepto y caracteres. 

B).- Contenido y efectos.  

IV.- El contrato de Agencia. 

A).- Concepto y caracteres. 

B).- Contenido. 

C).- Modalidades  especiales. 

D).- Extinción. 
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LECCIÓN 6.- CONTRATOS DE DISTRIBUCIÓN COMERCIAL. 

 

I.- Las  transformaciones modernas en el sector de la distribución comercial. 

A).- Procesos de integración en el sector de la distribución comercial: 
Integración vertical y horizontal. 

B).- Significación Jurídica. 

1.- En el Derecho de contratos. 

2.- Desde la perspectiva del derecho ordenador de la competencia. 

II.- Los contratos modernos de distribución comercial. 

A).- El contrato de concesión comercial. 

1.- Concepto y función económica. 

2.- Naturaleza jurídica. 

3.- Contenido y extinción. 

B).- El contrato de Franchising. 

1.- Origen y evolución histórica. 

2.- Concepto, caracteres y diferencias con otras figuras afines. 

3.- Naturaleza jurídica. 

4.- Contenido y extinción. 

 

LECCIÓN 7.- CONTRATOS DE COLABORACIÓN ENTRE EMPRESAS. 

I.- Introducción. 

II.- Contratos de colaboración técnica: 

A).- Engineering. 

B).- Know-how. 

C).- Transferencia de tecnología. 

D).- Otros contratos de transmisión de derechos sobre bienes inmateriales. 

III.- Contratos de colaboración financiera.  

A).- Leasing 

1.- Origen, evolución histórica y modalidades. 

2.- Concepto, función económica y naturaleza jurídica. 

3.- Elementos del contrato. 

4.- Contenido y exinción.  
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IV.- Contratos de gestión empresarial 

A).- Factoring. 

1.- Origen, evolución y modalidades. 

2.- Función económica y naturaleza jurídica. 

3.- Contenido y extinción. 

 

LECCIÓN 8.- CONTRATOS DE OBRA POR EMPRESAS Y FIGURAS AFINES. 

I.- Introducción. 

A).- La categoría de los contratos de obra por empresa. 

B).- Delimitación y caracteres comunes. La mercantilidad. 

II.- Contratos de  explotación por empresa de  la propiedad intelectual.  

A).- Contratos editoriales. 

1.- Fuentes. 

2.- Concepto, modalidades y principios comunes. 

3.- Contrato de edición: Concepto y contenido. 

4.- Contrato de coedición. 

5.- Contrato de distribución e impresión.  

B).- Contratos sobre obras audiovisuales. 

1.- Fuentes. 

2.- Modalidades. 

C).- Contratos cinematográficos. 

D).- Otros supuestos. 

III.- Contratos publicitarios. 

A).- Contrato de publicidad. 

B).- Contrato de difusión publicitaria. 

C).- Contrato de creación publicitaria. 

D).- Contrato de patrocinio. 

IV.- Contratos turísticos. 

V.- Otras figuras. 
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LECCIÓN 9.- LA CONTRATACIÓN BURSÁTIL. 

I.- Introducción. 

II.- Aspectos institucionales: El mercado de valores. 

A).- Organización del mercado de valores: Principios que la informan. 

B).- Clases de mercados: Distinción entre mercado primario y mercados 
secundarios de valores. 

C).- La Comisión Nacional del Mercado de Valores. 

III.- La contratación en bolsa. 

A).-Introducción, 

B).- La  comisión bursátil: Especialidades respecto al régimen de la comisión 
mercantil. 

C).- La compraventa bursátil. 

1.- Concepto y clases. 

2.- Operaciones al contado. Sistema de crédito en operaciones 
bursátiles de contado. 

3.- Operaciones a plazo: supuestos. Contrato de doble.  

IV.- Ofertas públicas de adquisición de acciones. 

 

LECCIÓN 10.- CONTRATO DE DEPOSITO, PRÉSTAMO Y  GARANTÍAS 
MERCANTILES. 

I.- Contrato de depósito: 

A).- Fuentes. 

B).- Concepto y caracteres. La mercantilidad. 

C).- Clases y contenido. 

1.- Depósito regular: obligaciones del depositante y del depositario. 

2.- Depósito irregular, 

D).- Depósitos especiales: 

1.- Depósitos bancario (remisión) 

2.- Depósitos en almacenes generales. 

II.- Contrato de Préstamo. 

A).- Fuentes, 

B).- Concepto y caracteres. La mercantilidad. 

C).- Clases y contenido. 
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D).- Préstamos especiales. 

1.- Préstamos bancarios (remisión) 

2.- Préstamos con garantía de valores cotizables. 

III.- Las garantías mercantiles. : 

A).- Generalidades y clases. 

B).- Garantías personales. 

1.- La fianza: mercantilidad y especialidades. 

2.- El aval (remisión) 

3.- El contrato autónomo de garantía. 

4.- Otras garantías personales. 

C).- Garantías reales. 

1.- Prenda de títulos. 

2.- Hipoteca mobiliaria y prenda sin desplazamiento. 

3.- Otras garantías. 

 

LECCIÓN 11.- CONTRATOS BANCARIOS I. 

I.- Introducción.  

A).- El negocio de Banca: origen y evolución. 

II.- Aspectos institucionales de la actividad bancaria.  

A).- El sistema bancario. 

1.- El sector público de la banca. La banca oficial y el Banco de 
España. 

2.- La banca privada. Bancos comerciales e industriales. 

3.- Cajas de ahorro. 

4.- Cooperativas de crédito 

5.- Entidades de crédito hipotecario y de financiación. 

6.- Control publico sobre las entidades de crédito. 

6.1.- Acceso a la actividad bancaria. 

6.2.- Régimen de la actividad de las entidades de crédito. 

6.3.- La intervención administrativa. El fondo de garantía de 
depósitos. 
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III.- Los contratos bancarios en general. 

A).- Concepto y caracteres de la contratación bancaria. Mercantilidad. 

B).- Fuentes normativas. Los usos bancarios. 

C).- Clasificación de los contratos bancarios. 

D).- El secreto bancario: fundamento, extensión y límites. 

IV.- Las cuentas bancarias. 

A).- Introducción. 

B).- El contrato de cuenta corriente bancaria. 

1.- Concepto, caracteres, naturaleza jurídica y función económica. 

2.- Régimen: Apertura, contenido y extinción. 

LECCIÓN 12.- CONTRATOS BANCARIOS II.                           
OPERACIONES DE INTERMEDIACIÓN EN EL CRÉDITO. 

I.- Operaciones pasivas. 

A).- El depósito bancario de dinero. 

1.- Concepto, función económica y naturaleza jurídica. 

2.- Clases y régimen. 

2.1.-A la vista: en cuenta corriente.  Cuentas de ahorro a la 
vista. 

2.2.-A plazo fijo. Resguardos de depósito.  

II.- Operaciones activas. 

A).- Apertura de crédito 

1.- Concepto, función económica y naturaleza jurídica. 

2.- Clases.  

3.- Elementos; especial consideración de la póliza. 

4.- Contenido y efectos. 

5.- Extinción. 

B).- El préstamo bancario. 

1.- El préstamo de dinero. 

2.- El préstamo de títulos. 

3.- El llamado "préstamo de firma" 

4.- Préstamos sindicados. 
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C).- Avales y garantías bancarias. 

1.- Afianzamiento. 

2.- Garantías en el comercio internacional. La denominada garantía a 
primera solicitud. 

D).- El descuento. 

1.- Concepto, función económica y naturaleza jurídica. 

2.- Caracteres y clases de descuento. 

3.- Contenido y efectos. 

4.- Extinción. 

 

LECCIÓN 13.- CONTRATOS BANCARIOS III. 

OPERACIONES DE MEDIACIÓN EN LOS PAGOS Y OTROS SERVICIOS 
BANCARIOS. 

I.- Operaciones de mediación. 

A).- La intermediación en los pagos en general:  El llamado servicio de caja. 

B).- La transferencia bancaria y el giro. 

C).- El servicio de tarjetas de crédito. 

D).- El crédito documentario. 

1.- Concepto, función económica y naturaleza jurídica. 

2.- Fuentes normativas. Usos y reglas uniformes. 

3.- Modalidades. Crédito revocable, irrevocable y confirmado. 

4.- Contenido. 

5.- Transferencia del crédito documentarlo. 

6.- Extinción. 

E).- La mediación bancaria en la emisión de acciones obligaciones. 

II.- Operaciones de custodia. 

A)- Depósito cerrado y depósito abierto. 

B).- El depósito de títulos valores en particular. 

C).- Alquiler de cajas de seguridad. 

III.- Otras operaciones bancarias. 

 

 



 12 /  16 

LECCIÓN 14.- CONTRATO DE TRANSPORTE. 

 

I.- Consideraciones generales: 

A).- El transporte: función económica y clases. 

B).- Ordenación jurídico-pública del transporte. 

C).- La dimensión internacional del transporte. 

II.- El contrato de transporte terrestre de cosas. 

A).- Concepto, caracteres y naturaleza jurídica. 

B).- Fuentes normativas. 

C).- Elementos del contrato. 

1.- Elementos personales 

2.- Elementos reales t 

3.- Elementos formales. La carta de porte 

D).- Contenido: 

1.- Derechos y obligaciones del cargador. 

2.- Derechos y obligaciones del porteador. 

3.- Derechos y obligaciones del consignatario.  

E).- Riesgo y responsabilidad en el contrato de transporte 

1.- Delimitación y principios generales. 

2.- La responsabilidad del porteador. 

a) supuestos de responsabilidad y exculpación. 

b) limitaciones legales y convencionales.  

F).- Extinción  

G).- Especialidades del transporte ferroviario. 
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LECCIÓN 15.- CONTRATO DE TRANSPORTE (II). 

I.- El transporte de personas. 

A).- Fuentes. 

B).- Concepto y caracteres.  

C).- Especialidades. 

II.- La intermediación en el transporte. 

A).- La comisión de transporte. 

B).- Agencias de transporte y Agencias de viaje. 

C).- Otros intermediarios. Transitarios, comisionistas de carga, "brokers". 

III.- Supuestos especiales de transporte. 

A).- Transporte con pluralidad de porteadores 

1.- Caracterización y supuestos. 

2.- Especial consideración del transporte combinado.  

B).- Otros supuestos especiales: transporte de vagones; transporte por 
contenedores. 

IV.- Transporte internacional terrestre: Los convenios en materia de transporte de 
mercancías y de personas por carretera y por ferrocarril. 

 

LECCION 16.- CONTRATO DE SEGURO (I). 

 

I.- La institución del seguro: consideraciones generales. 

A).- Fundamentos técnico-económicos. 

B).- Función económica.  

C).- Evolución histórica. 

II.- Aspecto institucional de la actividad aseguradora. 

III.- El contrato de seguro en general: 

A).- Concepto y caracteres. 

B).- Fuentes normativas. 

C).- Modalidades y criterios de clasificación. 

D).- Elementos. 
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1.- Elementos personales: asegurador, tomador, asegurado, 
beneficiario. 

2.- El riesgo: concepto,  delimitación, asegurabilidad, modificación. 

3.- El interés. 

4.- La prima. 

5.- La documentación del contrato: la póliza y otros documentos. 

6.- Particularidades del proceso perfectivo. El deber de declaración 
exacta del tomador.  

E).- Contenido y efectos. 

1.- Duración del contrato: comienzo de efectos, prorroga y suspensión. 

2.- Obligaciones del tomador. 

a) pago de la prima. 

b) otros deberes. 

c) consecuencias del incumplimiento. 

3.- Obligaciones del asegurador: Pago de la indemnización. 

a) cálculo. 

b) liquidación y garantías. 

F).- La circulación del contrato: la cesión de cartera.  

G).- Extinción : causas y régimen. 
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LECCIÓN 17.- CONTRATO DE SEGURO (II). 

 

I.- Seguro contra daños. 

A).- Aspectos generales. 

B).- Caracterización y modalidades. 

II.- Particularidades en materia de elementos. 

A).- El interés: 

1.- Valor del interés y suma asegurada. 

2.- Infraseguro y sobreseguro. 

3.- Seguro doble y seguro múltiple. 

4.- Coaseguro. 

B).- El riesgo: Particularidades en las pólizas. 

C).- La indemnización: 

1.- Presupuestos 

2.- Valoración del daño. 

3.- Determinación de la cuantía de la indemnización. 

a) la regla proporcional. 

b) fijación anticipada: póliza estimada. 

4.- El pago 

5.- Subrogación del asegurador. 

6.- Derechos de terceros sobre los bienes asegurados. 

III.- Los seguros de daños en particular: especialidades más relevantes. 

A).- Seguro contra incendio. 

B).- Seguro contra robo. 

C).- Seguro de transporte. 

D).- Seguro de lucro cesante, de caución y de crédito. 

E).- Seguros agrarios. 

F).- otros. 
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LECCIÓN 18.- CONTRATO DE SEGURO (III).  

I.- Seguro de responsabilidad civil. 

A).- Concepto y características. 

B).- Modalidades. 

C).- Particularidades en materia de elementos y contenido. 

1.- Delimitación del riesgo, riesgos no asegurables. 

2.- Valor del interés y suma asegurada. 

3.- El deber de colaboración del asegurado. 

4.- El pago de la indemnización: presupuestos y destinatario. 

5.- La posición del perjudicado  frente al asegurador: la acción 
directa. 

D).- Los seguros de responsabilidad civil en particular. 

1.-.El seguro del automóvil. 

2.- Otros seguros de responsabilidad civil. 

 

LECCIÓN 19.- CONTRATO DE SEGURO (IV). 

I.- Seguros de personas. 

A).- concepto y clases. 

B).- Seguros sobre la vida: 

1.- Concepto y principales modalidades. 

2.- Elementos: 

 

a) personales: La posición jurídica del beneficiario. 

b) riesgo e interés. 

c) la póliza, en particular la cesión de la póliza. 

3.- Contenido: especialidades de la posición jurídica del tomador y del          
asegurador. 

4.- Rescate y reducción de la póliza. 

C).- Otros seguros de personas: accidente, enfermedad, asistencia sanitaria. 

II.- El reaseguro. 

A).- Concepto y naturaleza. 

B).- Clases de reaseguros. 


